
ÜBER AUSTRIA JUICE
Wir sind eines der weltweit
führenden Unternehmen am
Lebensmittel- & Getränke-
markt und beschäftigen rund
1.000 MitarbeiterInnen in 7
Ländern. Unsere Kunden 
schätzen unsere langjährige  
Expertise in der Entwicklung 
und Produktion innovativer 
Getränkekonzepte sowie 
hochwertiger Food & Beverage 
Ingredients.

DIVERSITY & INCLUSION
Wir sind sehr stolz auf eine 
diverse Belegschaft und legen 
höchsten Wert auf Chancen-
gleichheit und Vielfalt. Wir 
begrüßen & fördern Bewer-
bungen von allen Persönlich-
keiten mit Begeisterung für 
AUSTRIA JUICE, unabhängig 
von Alter, Geschlecht, Behin-
derung, Ethnizität, Religion 
oder sexueller Orientierung.

IHRE MISSION
• Erfolgreicher Auf- & Ausbau des Kundenstammes für Getränke-

grundstoffe sowie Aromen für den Lebensmitteleinzelhandel in der 
DACH-Region

• Aufmerksame Marktbeobachtung sowie Ableitung strategischer 
Maßnahmen zur erfolgreichen Marktpenetration

• Erfolgreiche Neukundenakquisen im Verkaufsgebiet
• Aktives Key-Account-Management: eigenverantwortliche Beratung 

zum bestehenden Sortiment inklusive Führung der Jahresgespräche
• Betreuung von Kundenprojekten: Konzeptentwicklung für Neuprodukte

oder Produktanpassungen in enger Zusammenarbeit mit unseren
Abteilungen F&E, Qualitätssicherung, Marketing sowie Einkauf

IHR BACKGROUND
• Erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung oder Studium, vorzugs-

weise im kaufmännischen oder Lebensmittelbereich
• Mindestens 7 Jahre relevante Erfahrung als KAM mit nachweislich 

einschlägigen Verbindungen zum LEH-Umfeld
• Leidenschaft für Getränkeherstellung sowie einschlägige  Produkt-

kenntnisse
• Kommunikationstalent sowie Verhandlungs- und Abschlussstärke
• 50% Reisebereitschaft inklusive regelmäßiger Präsenz am Standort 

Allhartsberg
• Verhandlungssichere Deutsch- & Englischkenntnisse

IHRE BENEFITS
• Verantwortungsvolle Position mit spannenden Aufgaben und viel 

Gestaltungsspielraum in einem sehr kollegialen Betriebsklima
• Österreichisches Unternehmen, eingebettet in ein stabiles, 

internationales Konzernumfeld mit vielfältigen Perspektiven und 
Weiterbildungsmöglichkeiten

• Benefits: Dienstfahrzeug, leistungsabhängige Bonuszahlung, Job-Bike-
Leasing, Öffi-Ticket-Zuschuss, finanzielle Stützung des Mittagessens, 
Kinderbetreuungszuschuss, bis zu 50% Home-Office

• Jährliches Brutto-Gehalt (Vollzeitbasis) ab 70.000 €. Die tatsächliche 
Vergütung legen wir gemeinsam mit Ihnen fest und orientiert sich an 
Ihrer fachlichen Qualifikation und Berufserfahrung

Senior Sales Manager (all genders)

Grow with us!

Hier bewerben!

Was Sie in Angriff nehmen, tun Sie stets aus voller Überzeugung und mit 
großer Leidenschaft? Sie arbeiten gerne im Team und denken nachhaltig 
in Bezug auf Natur und Umwelt? Dann sind Sie bei uns genau richtig!

Allhartsberg (AT)
oder Bingen am Rhein (DE)

Vollzeitab sofort

Markus Huber
Director of HR
+43 664 884 142 81
www.austriajuice.com

KONTAKT

https://agrana.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Careers/job/Kroellendorf-AT/Senior-Sales-Manager--all-genders-_R-005591-2
https://www.austriajuice.com/en/careers-at-austria-juice
https://www.instagram.com/austria_juice/
https://www.linkedin.com/company/1268626
https://www.facebook.com/AUSTRIA.JUICE.GmbH/
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